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FERROCARRILES DE ISRAEL SE INCLINAN POR AUSA 
 
Cada día son más los sectores que optan por las polifacéticas Multiservicio. Uno de 
ellos, el ferroviario, ha visto en el 
Task 50 un sólido aliado en tareas 
de mantenimiento de vías. Ferro-
carriles de Israel acaba de adqui-
rir maquinaria AUSA para dicho 
menester. 
 
La carrera alcista de los vehículos 
Multiservicio de AUSA parece no 
tener tregua. Los sectores que 
demandan este tipo de maquina-
ria prosiguen su escalada. En 
apenas un año, el incremento de 
sectores solicitantes de vehículos 
Multiservicio ha superado las pre-
visiones más optimistas. Hoy por 
hoy la nueva gama de AUSA está 
demostrando su eficacia en múlti-
ples aplicaciones. Entre ellas, las derivadas del mantenimiento de líneas férreas. 
 
Conocedor de la eficacia del multifuncional Task 50, la Compañía Nacional de Ferro-
carriles de Israel acaba de adquirir la máquina para el mantenimiento de vías y pa-
ra trabajos de soporte en las zonas de acceso a las mismas. Según Josep Soler, 
Director de Exportación de AUSA, tanto el comportamiento como las capacidades 
superiores que incorpora la máquina “muy por encima de las de la competencia” 
han sido fundamentales en la elección de AUSA por parte de Ferrocarriles israelíes. 
 
Desde AUSA no se esconde el entusiasmo con el que Israel recibe a la marca espa-
ñola. “Que una compañía tan importante como los Ferrocarriles confíe en nosotros, 

nos abre la puerta a muchas otras em-
presas”, dice Soler. Para el Director de 
Exportación, el empuje que está te-
niendo durante los últimos años la firma 
naranja en Israel se debe en buena 
parte al distribuidor. Se trata de unos 
expertos conocedores del sector “muy 
activos y conocidos en todo el país”. 
 
Aunque la presencia de AUSA en Israel 
no es reciente, todo parece indicar que 
la empresa podría atravesar uno de sus 
mejores momentos en ese país. Tras la 
adquisición de maquinaria AUSA por 
parte de la Compañía Nacional de Fe-
rrocarriles de Israel, todo parece indicar 
que otras empresas, también de ámbito 
nacional, podrían estar interesadas en 

la adquisición de vehículos AUSA. Soler es tajante al afirmar que la compra de má-
quinas AUSA supone “la mejor respuesta a las necesidades más exigentes”. 


