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EL DIRECTOR GERENTE DE CASE CONSTRUCTION 
MACHINERY EN SHANGHAI RECIBE EL PREMIO DE LA 

MAGNOLIA BLANCA 

Howard Dale, director gerente de Case Construction 
Machinery Shanghai Co. Ltd. (CCMS), ha recibido hoy el 
premio de la Magnolia Blanca de manos de Li Ming-Jun, 
Director General de la Oficina de Relaciones Exteriores 
de la ciudad de Shanghai, en una ceremonia celebrada 
en el Xijiao State Guest Hotel. Este prestigioso premio 
es una de las máximas distinciones concedidas por el 
Gobierno Municipal de Shanghai a empresarios 
extranjeros y a empresas de propiedad 100% extranjera 
en reconocimiento a su contribución a la economía de la 
ciudad, relaciones internacionales, entorno empresarial, 
normas de dirección y desarrollo de la comunidad. 

“Es un gran honor y un gran privilegio aceptar el prestigioso premio de la Magnolia Blanca”, ha 
dicho Howard Dale. “La magnolia blanca, la flor de Shanghai, simboliza el espíritu pionero y 
emprendedor de la ciudad, que ha impulsado su extraordinario crecimiento en la última década. 
Este premio reconoce asimismo la aportación de nuestra empresa a la ciudad de Shanghai y a 
China. Por esto deseo expresar mi agradecimiento personal por el apoyo incondicional de todos 
los empleados de CCMS.” 

Fundada en 1999 como empresa extranjera en plena propiedad, CCMS forma parte de CNH 
Global NV, uno de los principales fabricantes de maquinaria del mundo, perteneciente al grupo 
Fiat. Case abrió el mercado local de maquinaria de construcción compacta y de ahí pasó a 
liderar los mercados chinos de retroexcavadoras y minicargadoras. Además de ostentar estos 
puestos de liderazgo, Case tiene una fuerte presencia en los sectores de servicios de urgencia, 
yacimientos petrolíferos y carreteras y puentes. La marca ha introducido asimismo su popular 
gama de excavadoras CX en el mercado chino, en el que ha tenido muy buena acogida. Con su 
decidida dedicación a las piezas y al servicio posventa, Case da soporte a sus clientes en todo 
el territorio mediante una red de 108 puntos de venta y una flota de más de 300 vehículos de 
ventas y servicios, y crea más de 1.100 puestos de trabajo en su red nacional de distribución.  

“CNH cree firmemente en el gran potencial del mercado chino y, desde nuestra fundación en 
1999, hemos realizado considerables inversiones en la creación y desarrollo de negocios para 
nuestra marca Case en este país. Con el respaldo del grupo Fiat y los considerables recursos 
que CNH Global y CNH International tienen a su disposición, hemos asumido el compromiso de 
mantener el crecimiento de nuestro negocio en China y de continuar contribuyendo a la 
economía de Shanghai”, ha añadido Howard Dale.  

Howard Dale está ubicado en la zona franca de Waigaoqiao, Pudong, en el centro regional de 
maquinaria de construcción de CNH para Asia-Pacífico. 


