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OPORTUNIDADES DE NEGOCIO EN...
ESTADOS UNIDOS

LOS CAMBIOS DEMOGRAFICOS EN LOS ESTADOS
UNIDOS DE AMERICA Y EL MERCADO HISPANO

OPORTUNIDADES PARA LAS EMPRESAS ESPANOLAS

CEDE, Confederacion Espafola de Directivos y Ejecutivos tuvo el gran placer de
contar ayer, como conferenciante de prestigio, con D2 Gail Fosler, vicepresidenta
ejecutiva y directora del departamento econémico de The Conference Board. La
conferencia vers6 sobre los cambios demograficos en los Estados Unidos de
Ameérica, el crecimiento del mercado hispano y las oportunidades que se abren para
las empresas espafiolas con vocacion internacional.

The Conference Board, organizacion empresarial de mas prestigio en EE.UU., esta
elaborando un estudio sobre la importancia que ha adquirido el mercado hispano en
materia econdémica, social y politica, llegando a convertirse en la minoria mas
poderosa de los Estados Unidos. El estudio previsiblemente estara terminado a lo
largo de este verano.

e-maquinaria estuvo alli y les resume las impresiones més relevantes de D# Gail
Fosler.

En primer lugar, Fosler destaco la existencia de un
mercado multicultural significante en los EE.UU.,
agrupado por hispanos, afroamericanos y asiaticos
que no se le valora lo suficiente. Partiendo de esta
premisa, centré su intervencion en resaltar la
posicion del mercado hispano, y particularmente el
mexicano, como el que mas rapidamente crece y
crecera en los EE.UU. los proximos afos. Esta
situacion, que coincide con el crecimiento de la
economia mundial, y lo hard préximamente con una

L mejora del consumo del mercado de los Estados
Unldos debe ser aprovechada por las empresas espafiolas para entrar en el
mercado norteamericano (altamente competitivo) e incidir en los nichos de
mercado, principalmente éste, el hispano, que esta generando la evolucion
demogréfica del pais.

En el avance del estudio presentado por D2 Gail Fosler, se muestra que los
hispanos superan los 8 millones de agrupaciones familiares con una renta agregada
que casi llega a los 800.000 millones de euros, cifras desde luego a tener en
cuenta. Ademas, dado que se espera que el mercado hispano sea el que mas crezca
en los proximos afios, tanto cuantitativamente como en poder adquisitivo, (se
estima que en 2010 la media de la renta familiar anual de los hispanos llegue casi a
los 41.000€), no podemos dejar pasar la oportunidad de situarnos en este nicho de
mercado para ofrecer nuestros productos. Contamos con un aliado de excepcion, el
idioma.

Como dato a tener en cuenta, si bien gran parte del mercado hispano en los EE.UU.
tiene ganancias moderadas que se mueven entre los 25.000$% (20.000€) y los
50.000% (41.000€), los que mas ganan, por encima de los 100.000$ anuales
(80.000€), tienen y tendran en los proximos afios, un gran poder de mercado y
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capacidad de compra. Datos como dénde viven y los comportamientos de consumo
seran cruciales para que las empresas focalicen su ambito de negocio y puedan
sacar “tajada” de este gran pastel que se presenta. Articulos como el aceite de oliva
o el jamén siguen siendo los productos estrella pero se abre un gran abanico de
posibilidades para otros bienes de consumo que hasta ahora se limitaban al
territorio nacional o de la Unién Europea por estimar que la acogida en los Estados
Unidos no iba a ser lo suficientemente fuerte como para justificar la inversion. Este
crecimiento del mercado hispano, junto con el que experimente la comunidad
portorriquefia y la cubana, permitird la entrada y buena acogida de estos bienes y
el consecuente éxito de nuestras empresas. Es también un buen momento para
invertir en turismo, pero no para que los espafioles visitemos Estados Unidos, sino
para que los hispanos vengan a Espafia, viajen por el territorio espafol que tanto
tiene que ofrecer y conozcan nuestros productos para luego demandarlos de vuelta
a sus hogares en Estados Unidos.

Para terminar, D2 Gail Fosler sefial6 que estas comunidades y el resto de grupos
hispanos difieren en su poder adquisitivo, pero todos ellos se mueven, y se
moveran, entre los 40.000% (33.000€) y los 60.000% (49.000€) de renta anual por
familia.



